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PROJEKT  WSPÓŁFINANSOWANY ZE ŚRODKÓW UNII EUROPEJSKIEJ W RAMACH EUROPEJSKIEGO FUNDUSZU SPOŁECZNEGO (75%) I  BUDŻETU  PAŃSTWA (25%)

	Protokół
	


Biznes plan BENEFICJENTA OSTATECZNEGO

działanie 2.5 zporr

Opracowany w ramach projektu: 

„Stymulowanie powstawania mikroprzedsiębiorstw jako istotnego instrumentu wspierania samozatrudnienia i przeciwdziałania bezrobociu”.

A. WNIOSKODAWCA

Dane wnioskodawcy

	IMIĘ
	

	NAZWISKO
	

	DATA I MIEJSCE URODZENIA
	Data
	……/……./……
	Gmina
	
	Powiat
	

	DOKUMENT TOŻSAMOŚCI
	Typ
	
	Nr
	

	WYSTAWIONE PRZEZ 
	
	
	

	ADRES KORESPONDENCYJNY
	Adres
	
	Gmina
	
	Kod
	
	Powiat
	

	ADRES ZAMIESZKANIA 
	Adres
	
	Gmina
	
	Kod
	
	Powiat
	

	INNE DANE KONTAKTOWE
	Tel.
	
	Fax
	
	E-mail
	

	[image: image1.jpg][image: image2.jpg]PŁEĆ
	M      
	K                                                          
	NARAODOWOŚĆ
	

	NIP
	
	STAN CYWILNY
	

	STAN ZATRUDNIENIA 
	


A1. curriculum vitae wnioskodawcy

A1.1 Wykształcenie – wymagania podmiotowe dotyczące wykonalności inicjatywy 

Należy przedstawić przebieg odebranego wykształcenia podając, oprócz doświadczeń szkolnych, ewentualne przebyte szkolenia i kursy dokształcające. Należy przedstawić ponadto posiadane umiejętności potrzebne do wykonywania określonej działalności zawodowej. 

Dla każdego rodzaju szkoleń należy podać rok, uzyskane umiejętności i/lub zaświadczenie, nazwę instytucji organizatora, oraz wyrazić ocenę co do wagi szkolenia w odniesieniu do rozpoczęcia proponowanej inicjatywy. 

A1.2 Doświadczenie zawodowe

Wskazać uzyskane doświadczenie zawodowe, podając okres, przedmiot, oraz rodzaj pracodawcy wyrażając ocenę co do wagi szkolenia w odniesieniu do rozpoczęcia proponowanej inicjatywy.

A1. 3 Kompetencje informatyczne 

Należy wskazać poziom umiejętności pracy z komputerem.

A1. 4 Hobby i zainteresowania pozazawodowe  

Należy wskazać hobby i zainteresowania pozazawodowe, które mają punkty wspólne z proponowaną inicjatywą.

A.2 ANALIZA ZMIANY

Należy podać informacje odnoszące się do działań szkoleniowych wskazanych w projekcie wykonawczym, złożonym i sfinansowanym w ramach Działania 2.5.

B. PROJEKT PRZEDSIĘBIORSTWA 
B.1 skrótowe dane dotyczące proponowanej inicjatywy

	PRZEDMIOT INICJATYWY 


	

	SEKTOR DZIAŁALNOSCI
	KOD PKD
	
	NR. EDG
	

	LOKALIZACJA

(SIEDZIBA OPERACYJNA)
	Gmina 
	
	Powiat
	

	
	Adres 
	

	INWESTYCJA
	pln ……………………………….…………..   + VAT


B.2 przedstawienie projektu

Należy przedstawić, przestrzegając we wskazanych polach, przedmiot proponowanej inicjatywy, motywy, które doprowadziły wnioskodawcę do dokonania takiego wyboru a także aspekty, które najlepiej charakteryzują wstępnie wybrany rynek.

B.3 produkty/usługi 

Należy przedstawić produkty/usługi, które zamierza się oferować, precyzując, do jakiej grupy klientów skierowany jest każdy produkt/usługa.

B.4 cena sprzedaży produktów/usług

Należy wskazać cenę, po której zamierza się sprzedawać swoje produkty/usługi. 

B.5 proces produkcji/świadczenia

Należy opisać proces wytwarzania proponowanych produktów/świadczenia usług, dzieląc go, o ile to możliwe, na fazy.

B.6 promocja

Należy wskazać inicjatywy rozreklamowania i promocji, które wnioskodawca zamierza przeprowadzić, w celu zapoznania potencjalnych klientów ze swoją inicjatywą.

C. RYNEK

C.1 Typologie klientów

Należy wskazać, jakim grupom klientów zamierza się sprzedawać swoje produkty/usługi, opisując typologie podmiotów, które je tworzą, zapotrzebowanie, które artykułują oraz ich liczebność. Należy oszacować liczbę klientów w każdej grupie, których uda się zdobyć. 

C.2 odnośny obszar geograficzny

Należy wskazać obszar, na którym zamierza się sprzedawać swoje produkty/usługi.

C.3 mocne i słabe strony zaproponowanej inicjatywy

Należy wymienić swoje mocne i słabe strony, wyjaśniając powód ich klasyfikacji oraz sposób w jaki mogą pomagać lub przeszkadzać w odniesieniu sukcesu.

C.4 konkurencja

Należy przeanalizować mocne strony i cechy, które wyróżniają produkty/usługi konkurencji, która działa na wybranym obszarze geograficznym, wskazując na aspekty, które budzą szczególne obawy odnośnie sukcesu własnej inicjatywy. Wymienić w kolejności ważności.

C.5 zagrożenia i szansy

Należy opisać jakie są czynniki, które mogą, odpowiednio, hamować lub sprzyjać sukcesowi zaproponowanej inicjatywy.

D. PLAN INWESTYCJI
D.1 przedstawienie planu inwestycji

Należy przedstawić plan inwestycji koniecznych do rozpoczęcia  i zarządzania inicjatywą, odnosząc plan do typologii i ilości wytwarzanych produktów/świadczonych usług po osiągnięciu fazy pełnego funkcjonowania.

Opisać pokrótce wyodrębnione dobra i ich funkcje w stosunku do prowadzenia inicjatywy.

D.2 prospekt inwestycji 
Należy streścić dobra konieczne w celu rozpoczęcia i zarządzania inicjatywą, wskazując ich ilość, dostawców oraz dokumentację zebraną dla każdego z nich.

E. PROGNOZY EKOMONICZNE-FINANSOWE

E.1 prognozy ekonomiczne

Należy opracować prognozy gospodarcze proponowanej inicjatywy na pierwsze dwa lata działalności. 

	Prognozy ekonomiczne 
	

	A) Zysk ze sprzedaży
	

	A) 
	

	B1) Surowce, wykorzystywane materiały, półprodukty i wyroby gotowe
	

	B2) Użytkowanie ( Energia, gaz, woda, telefon, itd..)
	

	B3) Czynsz za użytkowanie nieruchomości
	

	B4) Zobowiązania finansowe
	

	B5) Personel
	

	B6) Amortyzacja
	

	B7) Inne wydatki
	

	B) 
	

	KOSZTY PRODUKCJI RAZEM (od B1 do B7)
	

	C1) PODATKI
	

	REZULTAT EKONOMICZNY (A-B-C)
	


E.2 Prospekt prognozy ŹRÓDEŁ pokrycia i zobowiązań 

Należy podać zapotrzebowanie finansowe oraz sposoby jego wykorzystania w pierwszym roku od rozpoczęcia inicjatywy.

	ZAPOTRZEBOWANIE (ZOBOWIĄZANIA)
	
	ŹRÓDŁA POKRYCIA
	

	Proponowane zakupy inwestycyjne (śr trwałe, usługi, wyposażenie, reklama, inne) 
	
	Wkład z funduszu bezzwrotnego
	

	VAT od inwestycji 
	
	Pożyczka preferencyjna
	

	Inne wydatki
	
	Finansowanie ze strony podmiotów trzecich
	

	
	
	Inne środki
	

	Zapotrzebowanie razem 
	
	Źródła razem
	

	Pozostałe: Posiadane zasoby inwestycyjne niezbędne do realizacji projektu
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